SAKE 24 (Rapport)
29 Jan 2012, p&

FOKUS OP || FINANSIELE TUSSENGANGERS

Weet wat jy jou makelaar betaal

Letitia Watson

Kaapstad. - Moenie dat
jou verhouding met jou
makelaar versuur word
deur jou onsekerheid oor
die kommissie wat in sy
sak beland nie.

In die lang- en Kortter-
mynversekeringsbedryf
word kommissie deur die
Raad op Finansiéle Dienste
gereguleer.

Die makelaar moet alle
koste vir polisadministra-
sie — en dit sluit die kom-
missie in - aan die kliént
bekend maak. Die instel-
ling wat die polis uitreik,

moet dit ook in die paolis-
dokument uiteensit.

Mnr. Justus van Pletzen,
uitvoerende hoof van die
vereniging van finansiéle
tussengangers (FLA), ver-
duidelik dat adviseurs of
makelaars in die kortter-
mynversekeringsbedryf 'n
maksimum van 12,5% tot
20% van die maandelikse
premie as kommissie kan
ontvang.

Groter korporatiewe en
kommersiéle maatskappye
is dikwels bereid om met
kliénte cor gelde te onder-
handel.

In die langtermynverse-
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keringsbedryf verskil die
kommissiestrukture van
spaarprodukte soos aftree-

annuiteite en uitkeerpolis-
se van suiwer risiko- en le-
wensdekkingpolisse. 'n
Taamlik ingewikkelde for-
mule word gebruik om
kommissie op spaarpolisse
uit te werk en hang van
die premie en die termyn
van die polis af.

“Die kommissie op le-
wensversekering is ge-
grond op 3,25% van die
premie en in die geval van
spaarprodukte word die
berekening verminder
deur 50% wat dadelik be-
taal word en die res maan-
deliks cor die termyn van
die polis,” s& Van Pletzen.



